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商家谈判方略

	谈判项目
	解  说  内  容

	如何收费
	1、针对我们挑选的优质商家，都是免费的上活动、推广、宣传，并且会一直持续免费的策略。
2、后期入驻的商家，我们根据实际需要、活动优惠程度进行判断，考虑是否收费。

	有何好处
	1、首先，我们挑选的优质商户，比如贵店，是免费参与的。
2、每个细分行业，原则上我们只选择一家，如果在选择其他门店，也会保证双方不会构成直接威胁。并且，我们保证，合作期间，不会与贵店的竞争对手有此合作。
3、我们为贵店节约了营销推广的费用以及活动策划的麻烦，合作后所有的上传、制作等全由我方人员搞定，不会给规定增加任何的麻烦。
4、我们直接给贵店带来客源，并且是有品质的客源（他们必须开通会员才能享受你的专属体验活动），增加贵店的拓客渠道。
5、我们计划推出线下会员（激活码）的售卖活动，贵店参与后可以增加营收。
6、我们的所有联盟商家都是贵店的联盟商家，享受网站展示的所有优惠活动，节省贵店谈联盟商家的麻烦，减少贵店维护联盟商家的成本。

	前提说明
	1、我们占用的是规定的闲置资源，不会耽误规定的正常营业开展。
2、如有必要，可以根据预约、时间段、节假日不得使用等限制来错过贵店的高峰期。
3、活动的细节可以很详细的在相关页面说明、备注、限定，一切以不给商家造成任何的麻烦来进行。

	时间设定
	1、如任何时间段都可以使用则不做说明。
2、若下午闲置资源多，就大力推广下午的，晚上的则需要预约或者晚上不参加活动。
3、如周末生意繁忙、无法接待，则限制周末的使用，规则上说明即可。

	使用次数
	1、店内给的力度都是最大的，原则上都是会员有效期内仅可使用一次。
2、会员到期后，若开通可以再次使用。

	使用次数
	1、店内给的力度都是最大的，原则上都是会员有效期内仅可使用一次。
2、会员到期后，若开通可以再次使用。

	特别说明
	1、因为我们已经给网友使用设定了一个台阶--必须成为会员才可是使用，所以店方的活动原则上不得再设置任何的附加条件：如消费多少送多少等。
2、我们免费给贵店做宣传，因此上线的活动必须是规定力度最大的活动，绝对避免出现线下的比线上的还优惠，不能让网站的会员有失落感。
3、合作是谈成的，期待我们诚信出发，一如既往。


	




